Prejelkt realizewany w ramach Programu Rezweju Sprzedazy

Salamon Consulting 71 KARTA ZGLOSZENIA UCZESTNICTWA

Nazwa firmy ‘
Adres Firmy
NIP
Tel. Fax
e-mail www
Imie i nazwisko: Stanowisko:
1.
2.
3.
4.
5.
MIEJSCE SPOTKANIA Cena netto os Stawka | Liczba
VAT 0s6b
JAK SKUTECZNIE ZARZADZAC EMOCTAMI?
Profesjonalna sprzedaz i zarzqdzanie poprzez zdrowe emocje!
HEEREHy, 0
Zgierz 01.08.2017 R 1t 23%
793%/693%*/493***/ 397 /2070!
HEEREHy, 0
Poznan 29.08.2017 . 23%
793%/693%*/493***/ 397 /2070!
LAbLLLET? 0
Warszawa 30.08.2017 Ty 23%
793%/693**/493***/ 397 /2070!
# “m 0
Bialystok 31.08.2017 Y 23%
793%/693%*/493***/ 397 /2070!
* koszt udziatu za 1 os ** koszt udziatu za 1 osobe w przypadku udziatu 2 oséb z firmy *** koszt udziatu za 1 osobe w przypadku grup od 3 0s6b
Rribi HM,
LEYPYL. _ . )
koszt udziatu za 1 osobe w przypadku udziatu grup od 10 os6b
! Podstawowy koszt szkolenia bez dofinansowania Programu Rozwoju Sprzedazy.

Powyzsza kwote przekazujemy na konto Salamon Consulting: CITI HANDLOWY 25 1030 0019 0109 8530 0036 2259 w terminie nie
pozniejszym niz 10 dni przed spotkaniem. W przypadku rezygnacji z udziatu w terminie krétszym niz 10 dni przed spotkaniem, wptaty traktowane
sg jako odstepne.

Data Podpis Pieczed firmy

SALAMON CONSULTING, 16-400 Suwatiki, ul. Putaskiego 65A, tel. 087/5650099, fax 087/5633400
www.salamon.pl, www.facebook.com/salamonconsulting

Stosujemy
D EIERDY DDH E FL<AKSTY K s S 2 Standard Ustug | .P olska Izba
Szkoleniowo-Rozwojowych
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